
ปัจจุบัน รั บทำ seeding ผู้ บริโภคไทย ค้ นหาข้ อมูลก่อนตัดสินใจซื้อแทบทุกครั้ ง การยิงแอดเพียงอย่างเดียวจึงไม่พอ เพราะ
ความน่าเชื่อถือเกิดจากการถูกพูดถึงซ้ำ ๆ ในหลายที่ นี่คือเหตุผลที่ธุรกิจจำนวนมากมองหาบริการ รับทำ seeding ควบคู่ไปกับ
ช่องทางอื่น Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ Content Seeding คือการวางเนื้อหาลงในพื้นที่ที่กลุ่มเป้าหมายอยู่
เช่น Pantip กลุ่ม Facebook ช่องคอมเมนต์ TikTok บล็อก และเว็บข่าว โดยให้ ข้ อมูลที่เป็ นประโยชน์ก่อน แล้ วค่อยพูดถึง
แบรนด์ จุดแข็งของวิธีนี้คือ เนื้อหาที่ถูกวางไว้ จะคงอยู่บนอินเทอร์เน็ตต่อไป และช่วยให้ ชื่อแบรนด์ปรากฏในหน้ าค้ นหามากขึ้น
สัญญาณว่าธุรกิจของคุณควรเริ่มทำ Seeding - ค้ นชื่อแบรนด์ใน Google แล้ วแทบไม่เจอใครพูดถึง - มีรีวิ วเชิงลบค้ างอยู่หน้ า
แรกและอยากดันข้ อมูลที่ถูกต้ องขึ้นมา - เตรียมเปิดสาขาหรือแคมเปญใหญ่ - CPC สูงขึ้นเรื่อย ๆ จนกำไรบาง - อยู่ในธุรกิจที่
การตัดสินใจซื้อใช้ เวลาและอาศัยความไว้ ใจสูง บริการรับทำ Seeding ครอบคลุมอะไรบ้ าง 1. วางแผนก่อนลงมือ ก่อนเขียน
แม้ แต่ประโยคเดียว การเก็บ insight จากบทสนทนาที่มีอยู่ในตลาด จากนั้ นจึงกำหนดข้ อความหลักของแบรนด์ 2. เขียนเนื้อหา
ให้ เหมือนคนจริง เนื้อหาจะถูกเขียนให้ หลากหลายน้ำเสียง ครอบคลุมทั้ ง seeding บทความ และการสนทนาแบบสั้ น เพื่อให้ บท
สนทนาดูสมจริงและไม่ถูกมองว่าเป็ นสแปม 3. เลือกพื้นที่ให้ ตรงกลุ่ม ไม่ใช่ทุกช่องทางจะเหมาะกับทุกธุรกิจ บริการเฉพาะทาง
อาจต้ องอาศัยกลุ่มเฉพาะกลุ่ม ทีมงานจะจัดตารางกระจายแบบค่อยเป็ นค่อยไป 4. การเสริมพลังด้ วย SEO หัวข้ อกระทู้ จะถูกตั้ ง
ตามคำที่คนค้ นหาจริง ช่วยให้ เว็บไซต์แม่ได้ รับประโยชน์ไปด้ วย ทำให้ ผลลัพธ์ไม่ได้ หยุดอยู่แค่การรับรู้  5. การติดตามผลและ
รายงาน ทุกงานควรมีตัวเลขยืนยัน เช่น จำนวนการเข้ าถึง ยอดวิว จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และปริมาณการค้ นหาชื่อ
แบรนด์ ข้ อดีของการจ้ างมืออาชีพเทียบกับทำเอง หลายคนเริ่มต้ นด้ วยการทำเอง แต่สุดท้ ายมักติดอยู่ที่ บัญชีถูกแบน กระทู้ ถูก
ลบ และไม่มีข้ อมูลวัดผล ผู้ ให้ บริการที่มีประสบการณ์ มีกระบวนการที่ผ่านการลองผิดลองถูกมาแล้ ว จึงลดความเสี่ยงและ
ประหยัดเวลาได้ มาก เช็กลิสต์ก่อนตัดสินใจจ้ าง 1. ขอ portfolio ที่ตรวจสอบได้  2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมดหรือคัดลอก
มา 3. ดูว่ามีรายงานผลชัดเจนหรือไม่ 4. ระวังคำสัญญาว่าจะติดอันดับ 1 ภายในสัปดาห์เดียว 5. ถูกที่สุดมักแลกมาด้ วยเนื้อหา
ขยะ ผลลัพธ์ที่ควรคาดหวังและกรอบเวลา โดยทั่วไป ช่วง 30 วันแรกคือการปูพื้น ราวเดือนที่สองจะเริ่มมีคนทักเข้ ามาโดยอ้ าง
ถึงรีวิ ว ยิ่งทำต่อเนื่อง ต้ นทุนต่อผลลัพธ์ยิ่งลดลง สรุป งานนี้ไม่ใช่เวทมนตร์ แต่คือความสม่ำเสมอ หากคุณต้ องการให้ แบรนด์ถูก
พูดถึงในที่ที่ลูกค้ ามองหา เริ่มวันนี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน ติดต่อเราเพื่อรับคำปรึกษาและใบเสนอราคาฟรี
ตลอด 24 ชั่วโมง

https://seeedly.com/

