
ปัจจุบัน รับทำ seeding คนไทยส่วนใหญ่ เชื่อรีวิ วจากคนจริงมากกว่าโฆษณาตรง ๆ แค่ซื้อโฆษณาอาจไม่ทำให้ แบรนด์น่าเชื่อ
ถือขึ้น เพราะสิ่งที่ทำให้ คนตัดสินใจจริง ๆ คือ “เสียงจากคนอื่น” นี่คือเหตุผลที่ธุรกิจจำนวนมากมองหาบริการ รับทำ seeding
อย่างจริงจัง Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ Content Seeding คือการกระจายข้ อความของแบรนด์ไปยังจุดที่คน
สนทนากันอยู่แล้ ว ทั้ งกระทู้ ถาม-ตอบ รีวิ วสินค้ า และบทความในเว็บไซต์พันธมิตร โดยเน้ นความเป็ นธรรมชาติ ไม่ยัดเยียดขาย
จุดแข็งของวิธีนี้คือ กระทู้ และบทความจะยังถูกค้ นเจอได้ อีกหลายปี  และยังช่วยเสริมผลลัพธ์ด้ าน SEO ไปในตัว สัญญาณว่า
ธุรกิจของคุณควรเริ่มทำ Seeding - ชื่อสินค้ าไม่มีผลการค้ นหาที่เป็ นกลางเลย - ต้ องการบริหารภาพลักษณ์ในหน้ าค้ นหา -
เตรียมเปิดสาขาหรือแคมเปญใหญ่ - ค่าโฆษณาแพงขึ้นทุกปีจนอยากหาช่องทางที่ต้ นทุนต่อคนถูกลง - ขายสินค้ าที่ลูกค้ า
ต้ องหาข้ อมูลนาน เช่น อสังหาฯ คลินิก ประกัน หรือคอร์สเรียน รูปแบบงาน Seeding ที่นิยมใช้  1. การวางกลยุทธ์และวิจัยกลุ่ม
เป้าหมาย ขั้ นตอนแรกที่ห้ ามข้ าม คือ การวิเคราะห์ว่าใครคือลูกค้ า เขาอยู่ที่ไหน และเขาถามอะไร ก่อนจะแปลงเป็ นหัวข้ อคอน
เทนต์เป็ นสิบ ๆ ชิ้น 2. การผลิต Content Seeding เราจะสร้ างงานเขียนแบบสปินเนื้อหาเพื่อไม่ให้ ซ้ำกัน ทั้ งกระทู้ ถาม กระทู้
ตอบ รีวิ วประสบการณ์ใช้ งาน บทความให้ ความรู้  และคอมเมนต์สั้ น ๆ ทุกชิ้นต้ องอ่านแล้ วรู้ สึ กว่าเป็ นคนเขียน ไม่ใช่เครื่องจักร 3.
Distribution โพสต์ผิดที่คือการเผาเงินทิ้ง สินค้ าความงามอาจเหมาะกับเว็บบอร์ดผู้ หญิงและ TikTok เราจะทยอยปล่อยเนื้อหา
ตามไทม์ไลน์ 4. เชื่อมกับงาน SEO หัวข้ อกระทู้ จะถูกตั้ งตามคำที่คนค้ นหาจริง บางแพ็กเกจรวมงานรับทำ backlink คุณภาพ
จากเว็บที่เกี่ยวข้ อง ทำให้ ผลลัพธ์ไม่ได้ หยุดอยู่แค่การรับรู้  5. วัดผลได้ จริง ทุกงานควรมีตัวเลขยืนยัน เช่น จำนวนการเข้ าถึง
ยอดวิว จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และปริมาณการค้ นหาชื่อแบรนด์ ข้ อดีของการจ้ างมืออาชีพเทียบกับทำเอง เจ้ าของธุรกิจ
จำนวนไม่น้ อยลองลงมือเอง แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ น้ำเสียงเหมือนกันหมดจนคนอ่านจับได้  ทีมงานมืออาชีพ เข้ าใจกติกาของ
แต่ละแพลตฟอร์มเป็ นอย่างดี คุณจึงเอาเวลาไปโฟกัสกับการขายได้ เต็มที่ เลือกอย่างไรไม่ให้ เสียเงินฟรี 1. ขอดูตัวอย่างผลงาน
จริงพร้ อมลิงก์ 2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมดหรือคัดลอกมา 3. ขอตัวอย่างรายงานก่อนเซ็นสัญญา 4. อย่าหลงเชื่อการรับ
ประกันที่เกิ นจริง 5. ถูกที่สุดมักแลกมาด้ วยเนื้อหาขยะ ระยะเวลาที่ต้ องใช้  ในกรณีส่วนใหญ่ เดือนแรกจะเป็ นช่วงวางฐานเนื้อหา
เดือนถัดมามักเห็นทราฟฟิกขยับ ยิ่งทำต่อเนื่อง ต้ นทุนต่อผลลัพธ์ยิ่งลดลง บทสรุป งานนี้ไม่ใช่เวทมนตร์ แต่คือความสม่ำเสมอ
ถ้ าอยากให้ คนค้ นเจอข้ อมูลดี ๆ ก่อนตัดสินใจซื้อ เริ่มวันนี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน ทักหาเราเพื่อวางแผน
seeding ที่เหมาะกับงบของคุณ ตลอด 24 ชั่วโมง
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